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Accélereteur de croissance de |« TPE-PME
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Sout_enir les démarches de croissance
Accelerateur de croissence de le TPE-PME du Dirigeant pour chaque étape cle.
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@ Richard Vittalon

FRANCHIR AVEC SUCCES LES CAPS DE LA CREATION D'ENTREPRISE

Notre savoir faire et notre force de conviction Chlte ke
au service du développement de nos clients. Communiuer i
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Sout_enir les démarches de croissance
Accelerateur de croissence de le TPE-PME du Dirigeant pour chaque étape cle.

PREVENIR LES RISQUES ET REMPORTER LES DEFIS DE LA CROISSANCE
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Chiffre d'affaire
Marges
Cohésion
Réputation

Notre savoir faire et notre force de conviction
au service du développement de nos clients.




Sout_enir les démarches de croissance
Accelerateur de croissence de le TPE-PME du Dirigeant pour chaque étape cle.
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DEVELOPPER SES IMPLANTATIONS AU PLUS PRES DE SES CLIENTS
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Notre savoir faire et notre force de conviction
au service du développement de nos clients. Communiquer

Chiffre d'affaire
Marges
Cohésion
Réputation
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= Sout_enlr les démarches de croissance
du Dirigeant pour chaque étape cle.

Accélerateur de croissance de o TPE-PME

ANTICIPER ET REUSSIR SA TRANSMISSION D’ENTREPRISE
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Notre savoir faire et notre force de conviction
au service du développement de nos clients.

Chiffre d'affaire
Marges
Cohésion
Réputation
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Sout_e_nir les démarches de croissance
Accelerateur de croissence de le TPE-PME du Dirigeant pour chaque étape cle.

Domaine d’intervention
Marketing, Vente & Management de la relation client - fournisseur (interne/externe).

-

« Assister votre recherche de nouvelles possibilités de développement,
concevoir le plan d'action et soutenir sa mise en ceuvre »

Coaching du Dirigeant et de son équipe de Direction Plan d'actions commercial
Délégations et management Plan de progres et de cohésion d«
Diagnostic de la performance opérationnelle Plan de recrutemen

Avantages concurrentiels & positionnement de I'entreprise Plan de comm

Tableaux de bord & Business Plan Plan de prey

Secteurs d’activité

Services aux entreprises - Transport - Logistique - Distribution - Réseaux
Batiment et artisanat - Immobilier - Energie - Petite industrie - Agroalimentaire

Chiffre d'affaire
Marges
Cohésion
Réputation
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Soutenir les démarches de croissance
Accelerateur de croissence de le TPE-PME du Dirigeant pour chaque étape cle.

Piloter votre plan de développement jusqu’a son objectif.
En orientant toutes les ressources vers la satisfaction de vos clients.

Mobiliser vos collaborateurs :
- pour qu’ils soient ambassadeurs de I'entreprise auprés de vos clients,
- pour développer une culture de I'efficacité et des colts.

Former vos managers, vos commerciaux et vos responsables de projets :
- pour les rendre animateurs de votre projet.

-~ Communiquer aupres de vos partenaires (réseau clients pro, financiers, fournisseurs) :
b, - afin de leur faire partager votre vision et accélérer sa mise en ceuvre,
2 - afin gu’ils soient prescripteurs et relais de croissance.

= Communiquer auprés de vos clients pour :

- sortir de la spirale prix/remise en affirmant vos qualités et votre différence,
- promouvoir vos produits et vos services a plus forte valeur ajoutée,

- valoriser vos preuves clients,

- fidéliser sur votre marque.

Chiffre d'affaire
Marges
Cohésion
Réputation

Communiquer
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Accélerateur de croissance de o TPE-PME

Sout_enir les démarches de croissance
du Dirigeant pour chaque étape cle.

Effectif 1

Effectif
2a19

Effectif
20

Stratégie

Gestion
du temps

Plans d'action
commerciale

Aide
au recrutement
et au partenariat

En prenant en compte

le mode de croissance

et la taille de I’entreprise

Stratégie

Délégations
& Management

Plans d'action
commerciale

Aide
au recrutement
et au partenariat

Plans de progrés
et de cohésion
de I'équipe

Vision
Stratégie

Management

Plans d'action
commerciale
et marketing

Aide
au recrutement
et au partenariat

Plans de progrés
et de cohésion
des managers

Plans de progrés
et de cohésion
des équipes
et des partenaires

Communiquer

Chiffre d'affaire
Marges
Cohésion
Réputation
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Sout_enir les démarches de croissance
Accelerateur de croissence de le TPE-PME du Dirigeant pour chaque étape cle.

Chiffre d'affaire
Marges
Cohésion
Réputation

C’est le retour sur investissement sur lequel nous nous engagerons.

Chiffre d'affaire
Marges
Cohésion
Réputation

Appelez-nous ! 04 86 408 411
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